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Management Summary

the world’s leading M&A alliance

Die Kraft aus der Tiefe ...

fasziniert auch uns. Wir haben das Thema
Geothermie fur uns entdeckt und méchten mit Ihnen
ins Gesprach kommen. Auf den folgenden Seiten
finden Sie wunser Verstandnis des Marktes und
ausgewahlte Beispiele erfolgreicher Unternehmen im
Zukunftsmarkt Geothermie.

Wir mochten Ihnen uns und unser
Dienstleistungsspektrum vorstellen - vor allem wie
wir Ihre Unternehmensentwicklung als Berater flr
KapitalmaBnahmen unterstitzen koénnen. Gerne
diskutieren wir mit Ihnen Uber Kapitalerh6hungen
oder BeteiligungsverauBerungen.
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Marktattraktivitat

the world’s leading M&A alliance

Geothermie als Energiequelle
Geothermie ist eine unerschépfliche, grundlastfahige Energiequelle und damit tages- und
jahreszeitenunabhangig.
Das Nutzungspotential der Geothermie flr die Strom- und Warmeerzeugung ist enorm.
Taglich steigt aus dem Inneren der Erde etwa die 2,5-fache Energiemenge auf, die wir weltweit brauchen.
Nach neuesten Untersuchungen lieBe sich mehr als die Halfte des deutschen Warmebedarfs mit
Geothermie decken, das Erdwarme-Angebot Ubersteigt den Strombedarf in Deutschland um das 600fache.

Geothermie als Wirtschaftsfaktor
Schatzungen zufolge hat die Branche mehr als 12.000 Beschaftigte, Tendenz steigend.
Der Branchenumsatz kletterte im Jahr 2008 auf 850 Millionen Euro.
Bundesweit sind u. a. 50 Warmepumpen-Lieferanten, etwa 200 Planungsunternehmen sowie rund 500
Brunnenbau-Unternehmen tatig.

Geothermie als Umweltaspekt
Durch den Betrieb geothermischer Anlagen werden in Deutschland jahrlich rund 500.000 Tonnen
Kohlendioxid-Emissionen vermieden.

Geothermie als Wachstumsmarkt
Geothermie ist ein noch sehr junger und dynamischer Markt.
Das Investitionspotenzial wird in Deutschland auf 4,5 — 5 Milliarden € geschatzt.
Innerhalb der nachsten zehn Jahre sollen mindestens 500 MW zusatzliche geothermische Leistung
installiert werden, damit ware erst etwa 1% des technisch nutzbaren Potenzials ausgeschopft.

Quelle: BMWi, IKB Bank 2007, marktundmittelstand.de 2009, Geoforschungszentrum Potsdam, Geothermische Vereinigung
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Marktwachstum
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Marktwachstum

gemessen anhand der kumulierten weltweit installierten Kapazitat geothermischer Energie in MW
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Quelle: Global Data 2008

Geothermische Energie
wachst bis 2015 um 89%.

Dies entspricht einer
jahrlichen Wachstumsrate
von 9,5%.

Fir Deutschland werden
noch hoher Wachstums-
raten prognostiziert.
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Wachstumstreiber
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Energienachfrage
Weltweit steigende Energienachfrage bei gleichzeitig schwindenden
fossilen Energieressourcen
Preissteigerungen fossiler Energie
Suche nach alternativer Energieerzeugung
Witterungs-, Jahrgang- oder Tagesgangabhangigkeit von Solar-,
Wind- und Wasserenergie

Steigende Akzeptanz und Forderung
Zunehmendes Bewusstsein flr den Klimawandel in Wissenschaft,
Politik und Gesellschaft
Verbindliche Ziele sowie Marktanreiz-Programme flir erneuerbare
Energien durch die Politik
Darlber hinaus Bestrebungen, die Energieabhangigkeit vom
Weltmarkt zu senken

Steigende Wirtschaftlichkeit
Technische Fortentwicklung und zunehmende Rentabilitat der
Geothermie
(Skaleneffekte in der Geothermie, steigende Preise fossiler Energie)
Absicherung der Investitionsrisiken durch Flindigkeitsversicherungen
Zunehmende Attraktivitat einer Beteiligung im Bereich Geothermie flr
Strategen und Finanzinvestoren
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Borsengang

Beispiel Daldrup (Deutschland)

the world’s leading M&A alliance

Das Unternehmen, dessen Bohrungen Erdwarme als Energiequelle
erschlieBen, nutzte den Erl6s aus dem Bdrsengang im Jahr 2007 fast
vollstandig fur den Erwerb einer Bohranlage, die mit bis zu 5.000m
tiefer bohren soll als die bisherigen Gerate der Firma.

Daldrup fuhrte im April 2008 zudem eine weitere Kapitalerhdhung mit
einem Bruttoemissionserlds von rd. 13,9 Mio. Euro durch . Der Erlds
dient der Finanzierung des weiteren Wachstums, insbesondere flir den
Ausbau der Kapazitaten flur geothermische Tiefenbohrungen und flr die
Gewinnung hochqualifizierter Mitarbeiter.

Im Jahr 2008 steigerte Daldrup seinen Umsatz um 40% auf 25,2 Mio.
Euro. Flr 2009 und 2010 prognostiziert Daldrup einen kraftigen
W?lchstumssprung, der das Unternehmen in neue Dimensionen heben
soll.

Unternehmensangaben Bérsenangaben
Umsatz: 28,2 Mio. € (2007) Erstnotiz: 30. November 2007
Anzahl Mitarbeiter: 150 Emissionsvolumen: 18,4 Mio. €
Unternehmenssitz: Erfurt, Deutschland Marktkapitalisierung: 112 Mio. €

Borse: Entry Standard , FWB

Daldrup
& Sohne AG
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www.daldrup.eu
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BOorsengang /M&A
Beispiel ORMAT TECHNOLOGIES, INC. (USA) D

the world’s leading M&A alliance

Ormat ist ein vertikal integriertes Unternehmen, dessen Fokus auf den
Bau, die Errichtung, den Besitz sowie den Betrieb geothermischer und
anderer erneuerbarer Energie- Kraftwerke liegt.

Ormat's Anteil an der weltweit installierten geothermischen
Energiekapazitat betragt derzeit mehr als 10%.

Kapazitat geothermischer und erneuerbarer Energie Ormat

Bisheriger Bau / Zulieferung 1.200 MW
Aktueller Besitz 505 MW
In Konstruktion _ 82-94 MW
In Entwicklung / Exploration 150-170 MW
il \I\\nu||||I..m}ﬁlfhl'ﬁmlmhwlnhmul (e e ..mﬁlhﬂwﬂhﬂﬂhﬁmhﬂhlmmmmmmﬂlmmmﬂ"lhﬁ X Eé
Unternehmensangaben Bdrsenangaben
Umsatz: 296 Mio. US-$ Erstnotiz: 10. November 2004 WwWw.ormat.com
Anzahl Mitarbeiter: 733 weltweit Emissionsvolumen: 45 Mio. US- $ ' '
Unternehmenssitz: Reno, Nevada, Marktkapitalisierung: 356 Mio. US-$
USA Klrzel: ORA
10 ANGERMAN N
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Beispiel Geodynamics Limited (Australien)

the world’s leading M&A alliance

S

Geodynamics hat sich seit seinem Borsengang im Jahr 2002 mehr als

153 Mio. $ Eigenkapital Uber die Bérse beschafft (Stand Dez. 2007). GEODYNAMICS .......
FPOWER FREOM THE EARTH
Das Unternehmen besitzt das groBte Geothermiekraftwerk der Erde

mit einer Leistung von ca. 275 MW. Das zugehérige 1.000

Quadratkilometer groBe Areal wird "Cooper Basin” genannt.

Geodynamics besitzt alle Bohrrechte an diesem Areal. Nach

Fertigstellung der Pilotanlage wird nun an der Haupt-, sowie an

weiteren Anlagen geplant bzw. gebaut. \

050 T
150905 15H0M03 15M 1108 152108 Jan 15, 2009 1510209

Unternehmensangaben Bbérsenangaben
Umsatz: n.a. Erstnotiz: 2002 www.geodynamics.com.au
Anzahl Mitarbeiter: n.a. Emissionsvolumen: 11.5 Mio. $
Unternehmenssitz: Milton Queensland, Marktkapitalisierung: 306 Mio. $
Australien Kirzel: GDY
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Kapitaleinwerbung

Beispiel AltaRock Energy und Potter Drilling (USA)

Google investiert mehr als 10 Mio. USD in
AltaRock Energy und Potter Drilling
(August 2008)

Goggle unterstltzt mit den zwei US-Unternehmen
AltaRock Energy und Potter Drilling nun auch
Energie-Betriebe abseits der Solar- und
Windkrafttechnik. Neben den beiden Firmen,
denen 6,25 Mio. bzw. rund 4 Mio. Dollar
zukommen sollen, erhalt das Southern Methodist
University's Geothermal Lab als Einrichtung zur
Grundlagenforschung ebenfalls rund 490.000
Dollar Gber Google.org.

Die gefdorderten Unternehmen versuchen eine
Technologie umzusetzen, anhand derer sich
Warme in besonders groBer Tiefe zur
Energiegewinnung nutzbar machen lasst.

the world’s leading M&A alliance

ALTAROCK

POTTER
DRILLING

Drilling Technelegy for Clean Energy

GOugle““

www.altarockenergy.com

www.potterdrilling.com
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Kapitaleinwerbung

Beispiel ThermaSource LLC (USA)

the world’s leading M&A alliance

ThermaSource LLC wirbt mehr als
41,5 Mio. $ Private Equity- Kapital ein ThermaSource
(August 2008)

ThermaSource ist einer der am schnellsten

wachsenden Bohr-, Konstruktions- und
Beratungsdienstleister im Bereich geothermischer
Energie.

US RENEWABLES GROUP

In der ersten Finanzierungsrunde investierten
Riverstone und die US Renewables Group 2007
bereits etwa 20 Mio. US-$. Im August 2008 warb I
das Unternehmen erneut 41.4 Mio. US-$ von ALRNIE) CANYON
Riverstone Holdings LLC, der US Renewables
Group und Rustic Canyon Partners ein, sodass sie
sich seit 2007 mit Uber 93 Mio. US-$ Eigen- und
Fremdkapital finanzierten .

PARTNERS

Die neuen Mittel wurden zur Finanzierung einer
geothermischen Bohranlage sowie flr den Ausbau
der entsprechenden Dienstleistungen verwendet. www.thermasource.com
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Kapitaleinwerbung

Beispiel Vulcan Power Company (USA)

the world’s leading M&A alliance

Denham investiert 145 Mio. USD in die

Vulcan Power Company
(Juli 2008)

ULCAN POWER
COMPANY

Denham Capital investierte im Jahr 2008 145 Mio.
US-$ in neu emittierte Vorzugsaktien der Vulcan

Power Company. ”/ DENHAM CAPITAL

Vulcan besitzt eine der grdossten geothermischen
Liegenschaften-Portfolios in den Vereinigten
Staaten,  einschliesslich Liegenschaften in
Kalifornien, Nevada, Oregon und Arizona. Dank
der Investition von Denham kann Vulcan diese
Liegenschaften weiter entwickeln, die potentiell
900 bis 2.000 Megawatt (MW) an naturlichem
Dampftreibstoff erzeugen kbénnen - genug, um
erneuerbare Grundlastenergie flur bis zu zwei
Millionen Menschen zu gewinnen. www.vulcanpower.com
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Akquisitionen

Beispiel Weishaupt Holding (Deutschland)

the world’s leading M&A alliance

Weishaupt Holding ibernimmt i
Anteilsmehrheit an BauGrund Sid —WElShaupt—
(Februar 2009)

Die Weishaupt Holding hat Ende Februar 2009 eine BaUGrund Sl]d
Mehrheitsbeteiligung an der BauGrund Sidd Gesellschaft

fur Geothermie mbH, Bad Wurzach, ibernommen.

BauGrund Sid ist spezialisiert auf Bohrungen zum

ErschlieBen der oberflachennahen Geothermie flr Heiz-

und Kihlkonzepte, in der Regel in Verbindung mit einer

Warmepumpe. Mit 156 Spezialisten und 22 modernsten

Bohrgeraten ist BauGrund Sud Marktflihrer. Langjahrige

Erfahrungen bestehen dariber hinaus auf den Gebieten
Baugrunderkundungen und Brunnenbau.

Mit dem Einstieg von Weishaupt verfugt BauGrund Sud

Uber die notwendige finanzielle Ausstattung, um das

rapide Wachstum bewaltigen zu kdnnen. Die groBe

Nachfrage und der hohe Auftragsbestand lassen nach
Unternehmensangaben erwarten, dass der in 2008

erreichte  Umsatz von 20 Mio. Euro betrachtlich www.weishaupt.de
gesteigert werden kann. www.baugrundsued.de
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Akquisitionen

Beispiel De Dietrich Remeha GmbH (Deutschland)

De Dietrich Remeha ubernimmt die
Development Finance Management SAS
(Frankreich) zu 100%

(Oktober 2008)

Die De Dietrich Remeha GmbH, selbst durch die
Ubernahme von Remeha durch De Dietrich enstanden,
erwarb im Oktober 2008 100% der Anteile am
franzOdsichen Development Finance Management SAS.
Das Unternehmen stellt Warmepumpen zur
geothermischen Nutzung her.

the world’s leading M&A alliance

DeDietrichRemeha

WARME MIT STSTEM

www.dedietrich-remeha.de
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NTERNATIONAL

Angermann — seit 1953 MaA

the world’s leading M&A alliance

Herr Horst F.G. Angermann griindet 1953 die Angermann-Gruppe in Hamburg

Horst F.G. Angermann GmbH

Unternehmensberatung Immobilien Maschinen und Anlagen Mergers & Acquisitions

Akquisition
Unternehmensverkaufe
Beteiligungskapital

Unabhéangiges Familienunternehmen

Bundesweit und international durch Allianzen vertreten

130 Mitarbeiter

Standorte: Hamburg (Hauptsitz), Hannover, Berlin, Stuttgart, Prag
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Angermann M&A International auf einen Blick /M&A

the world’s leading M&A alliance

* Das alteste deutsche M&A-Unternehmen (1953)
» Exklusives deutsches Mitglied der globalen Allianz

M&A International, Inc.

* Spezialisiert auf Transaktionen im gehobenen
mittelstandischen Bereich

« 2 Standorte: Hamburg und Stuttgart Hauptsitz der (S

Gruppe und von
. . Angermann M&A
« 27 Mitarbeiter International

* Begleitung von mehr als 2.500 Mandaten seit
Grindung

» Eigener kompetenter Research

Hamburg

* (Banken-) unabhangige Beratung

* Breite Erfahrung in fast allen Branchen

» Mitarbeiter mit Erfahrungen aus Industrie, Beratung
und Finanzen

* Grandungsmitglied des VMA SRUTSCHE,
O

Stuttgart
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Dienstleistungsportfolio von Angermann M&A International MaA

the world’s leading M&A alliance

*Nachfolgeregelungen
*Konzern-Spin-offs

VerkanSprozesse + Exits von Beteiligungsgesellschaften
* Abgabe von Anteilen / Blocktrades
« Strategische Expansion (Internationalisierung,
. Marktanteilsgewinnung) .
Akqwsmonsprozesse +Diversifikation (Horizontal, Vertikal)

*Vermittlung von Beteiligungs-/ Mezzaninekapital N

Eigenkapitalbeschaffung

. * Bilanzstrukturierung, Refinanzierungen
Spezielle » Verifizierung von Business-Plénen

* Unternehmensbewertung

* Gutachten zu Kaufpreisofferten/Fairness Opinions
* Emissionsberatung /IPOs

Corporate-Finance-
Dienstleistungen
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MAI International Inc. — fuhrend im Mittelstand

MeA

the world’s leading M&A alliance

Die weltweit fihrende Allianz von unabhangigen M&A Beratungsunternehmen
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258 Transaktionen in 2008
Marktfihrer im gehobenen
mittelstandischen Segment

Uber 20 Jahre internationale
Expertise + Erfahrung

Weltweiter Zugriff auf
nationales Know-How
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Anzahl abgeschlossener Transaktionen weltweit im mid-market* in 2008

M&A INTERNATIONAL INC. 197 deals (7737)

KPMG - 100
PricowatorhouseCoopers 87
Deloitte tarmeny Delotn & Touthe Comorme Finenco a1
Rothachild 920
Emst & Young "
Lazard 64
redit Suisse (hrmeny | 56
JPMorgan 55
Merril Lynct 54
No. of deals 40 60 80 100 120 140

* Transaktionsvoluminaim Bereich von US$ 5 bis 250 Millionen
Quelle: Mergermarket, M&A International Inc.

(7375)
(707T)
(6806)
(0086)
(4722)
(747T)
(6918)
(6648)

(7108)

160 180 200
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MAI International Inc.

— weltweite Vertretungen

the world’s leading M&A alliance

Nordamerika
Kanada

Mexiko

USA

- Atlanta

- Baltimore

- Barrington

- Boston

- Chicago

- Cleveland

- Dallas

- Jacksonville

- Los Angeles

- Miami

- Newport Beach
- New York

- Philadelphia

- Richmond

- San Francisco

- Seattle

24

39 Lander - 44 Partnerunternehmen - 600 Professionals

Siudamerika
Argentinien
Brasilien

Chile

Kolumbien

Afrika
Sudafrika

Europa

Belgien, Ddnemark, Deutschland, Estland, Finnland,
Grol3britannien, Irland, Italien, Lettland, Litauen,
Niederlande, Norwegen, Polen, Ruménien, Russland,
Serbien, Slowakei, Slowenien, Spanien, Schweden,
Schweiz, Tschechische Republik, Turkei, Ukraine, Ungarn

Asien und Pazifik

Australien .

China

Hong Kong

Indien

Israel

Japan

Singapur

Thailand . .
Vietnam
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MAI International Inc. — Kernkompetenzen

the world’s leading M&A alliance

Akquisi-
tionen
Kapital- ' / Ver-
beschaffung . auBerungen

Verkaufsmandat

,/ ”

Ermittlung des bestmdglichen Verkaufpreises

Identifizierung der méglichen Kaufer weltweit p—
Prasentation des Unternehmens vor den ; L E I STU N G

potentiellen K&ufern

Bewertung \\

e Verhandlung, Strukturierung und Abschluss der Fusionen
Transaktion
Kaufmandat y ) /
e Definition des idealen Akquisitionspartners —
e |dentifikation und Kontaktierung der Kandidaten Konsoli-
e Bewertung der Kandidaten dierung
[ J

Verhandlung, Strukturierung und Abschluss der
Transaktion
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M&A International Inc.: /M&A
Tombstones im Energiesektor (Auswahl) i

the world’s leading M&A alliance
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M&A International Inc.:

Energy Focus Group

the world’s leading M&A alliance

Die Energy Focus Group besteht aus Professionals mit Spezialisierung auf den Energiesektor innerhalb
M&A International Inc.

RegelmaBige interne Konferenzen sowie der standige Kontakt Gber moderne Kommunikationsmedien
informieren die Gruppenmitglieder Gber globale und regionale Entwicklungen in diesem Sektor.

Dies gewahrleistet einen kontinuierlichen Austausch von Know-How und Kontakten innerhalb der
Industriegruppe.

Die Industriegruppe verdffentlicht zudem wichtige Researchergebnisse, die Auskunft Gber neue Trends
sowie aktuelle Deals und Bewertungsmultiples im Energiesektor geben.

Alle Mitglieder sind Uber die laufenden Projekte und Mandanten der weltweiten Partnerunternehmen
informiert.
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the world’s leading M&A alliance

Marktattraktivitat
Marktwachstum
Wachstumstreiber

Beispiel Borsengange
Beispiel Kapitaleinwerbungen
Beispiel Akquisitionen

Wer wir sind

Was wir bieten

Kontakt

YV V.V V V V VYV VY VY
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Kapitaleinwerbung

the world’s leading M&A alliance

Wir halten den Markt flr
Geothermie und mit ihm die
deutschen Anbieter fur eines der
interessantesten Wachstums-
felder der Zukunft.

Kontakte

—

Erfahrung

Venture P

Wir bieten Ihnen:

Daher sind wir Ihr kompetenter
Ansprechparter — von der Idee
bis zum Vertragsschluss. Lassen I Business |

| Partner-
Sie uns das Gesprach ~ Plan | schaften
aufnehmen! * /
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Kapitaleinwerbung /ﬂék/_l

NMTERNATIONAS

the world’s leading M&A alliance

Phase 2:
Vermarktung
( D Dili h
+ Ausarbeitung on A A ue Diligence
. asenweise Ansprache .
Businessplan P Vertragserstellung und
. . « Deutschland / International -beurkundung
e Ermittlung Kapitalbedarf .
+ Closing
- Investorenidentifikation
\ y
Phase 1: Phase 3:
Vorbereitung Verhandlung
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Kapitaleinwerbung Phase 1: /M&A

Vorbereitung T

the world’s leading M&A alliance

Einleitende Schritte

+ Kennenlernen des Managements

+ Diskussion des Beteiligungskonzepts

+ Abstimmung des Projektverlaufs

* Abgrenzung des Investorenspektrums

Markt- und Unternehmensanalyse

* Marktrecherche mit Hinsicht auf GréBe und Wachstum

« Zusammenstellung einer Peer Group

+ Identifikation der strategischen StoBrichtung und der
Kernkompetenzen

+ Ausarbeitung Business Plan

+ Bewertung des Unternehmens und Ermittlung des
Kapitalbedarfs

+ Identifikation potentieller Investoren (longlist)

+ Prifung von Férderungsmaglichkeiten

Vorbeitung

Phase 1
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Kapitaleinwerbung Phase 2: /M&A

Vermarktung B

the world’s leading M&A alliance

Kontaktaufnahme

» Ansprache potentieller Investoren -
national/international

« Einschalten der Partner aus der MAI Allianz

* Aussendung Teaser und Investment Memorandum

Fortgefiihrtes Interesse

+ Roadshow mit dem Management Team
+ Zweitgesprache und site visits

* Business Due Diligence

Feedback

+ Interne Bewertung erster Reaktionen
+ Term-Sheets mit groben Konditionen
+ Bewertung indikativer Angebote
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Kapitaleinwerbung Phase 3: MasA

INTERNATIONAL

Verhandlung

the world’s leading M&A alliance

Due Diligence
« Vorbereitung und Administration eines Datenraums
+ Begleitung des Frage-Antworten-Prozesses (Q&A-

Session)

« Arrangement eines Club deals mit Lead- und Co-
Investor

Vertrag

« Vorlage von Vertragsentwilrfen durch die Bieter
« Enge Zusammenarbeit mit erfahrenen Anwalten
« Unterstltzung bei kaufmannischen Fragen

Closing
* Abschluss des Prozesses

) 4
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Erfolgsfaktoren /—@A

the world’s leading M&A alliance

Management Businessplan Investor

e Kompetent o Kurz: 15 - 20 Seiten * Alleinstellungsmerkmale e Branchenkenntnis/-affinitét
e Enthusiastisch » Grobe Zeichnung der e Innovation e ,Smart money" vs. ,Stupid
e Selbstbewusst SR e o Skalierbarkeit money"

e Unternehmerisch « Verstandlich fiir Fachfremde, ¢ Verteidigungsfahigkeit o Attraktives Exit-Szenario

* Engagiert korrekt und relevant fir * Proven technology * Transparenz des

e Vertrauenswiirdig Spezialisten Geschaftsmodells

e Zahlen werden nur ¢ Renditeerwartungen und

oberflachlich dargestellt Bewertung

e Mittelverwendung muss

deutlich werden
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the world’s leading M&A alliance

Marktattraktivitat
Marktwachstum
Wachstumstreiber

Beispiel Borsengange
Beispiel Kapitaleinwerbungen
Beispiel Akquisitionen

Wer wir sind

Was wir bieten

Kontakt

vV V.V V V VYV VYV VYV V
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Ihre Ansprechpartner bei Angermann M&A International A

the world’s leading M&A alliance

Dr. Michael Thiele Marianne Hugel

Geschéftsfuhrender Partner Consultant

Seit 2008 bei Angermann M&A International: Seit 2008 bei Angermann M&A International:

+  Uber 70 erfolgreich abgeschlossene Transaktionen +  Studium der Betriebswirtschaftslehre an der

Universitat Leipzig und an der NTNU Trondheim,

Norwegen (Diplom), mit den Schwerpunkten

Finanzanalyse, Wirtschaftsprifung / externe

*  Zuvor Vorstand EICON Beratung und Beteiligungen Unternehmensrechnung sowie Finanzwissenschaft
AG sowie Head of M&A in einem Joint Venture
Commerzbank AG / PriceWaterhouse

»  Leiter der Industriegruppe Automotive & Aerospace
bei Angermann

*  Blue Corporate Finance AG, Commerzbank AG,
Bayer Bitterfeld GmbH

*  Diplomierter Luft- und Raumfahrtingenieur und
promovierter Betriebswirt

E-Mail: michael.thiele@angermann.de E-Mail: marianne.huegel@angermann.de
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the world’s leading M&A alliance

RN NN DM
-~ Angermann M&A International GmbH

ABC-Str. 35

20354 Hamburg

Tel.: +49 40-34914 -169

. Fax: +49 40-34914- 149

-------



